
 

 

 

組合員 代表者様 各位 

（主宰）一般社団法人全国教授会連合会（実務型士業者集団） 

（協賛）中央建設企業経営振興事業協同組合連合会：中建連 

セミナー事務局：03-3473-1326 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

全国縦断！建設業王道経営ジョイントセッション参加申込書  （FAXにてお申込下さい。FAX:03-3473-1357） 

社 名  

所 属 組 合 日賃協/日環協/日創協/日住協/労確協/日労協/日本機構/未加入 

参 加 会 場 □大阪会場（1/24）＊締切 1/10 □横浜会場（2/14）＊締切 2/5 □名古屋会場（3/14）＊締切 3/5 

出 席 者 
１（担当者） 2 

3 4 

ご 住 所  

電 話  F A X  

受 講 料 

□にチェックをして下さい。 

□ 組合員 3,000円/名     □一般  5,000円/名    （資料代、昼食費込み） 

＊受講料は、セミナー会場にて現金にてお支払い下さい。お申込者へ詳細な会場案内を送付致します。 

 

 

 

（第 4 回） 

経営者限定セミナー 

第 3部「住宅ビルダーの体質改善」 

「人」の課題を解決すれば悩みが 8割消える！ 

決算を恐れない「管理会計」の仕組みや、自動的に実行予算 

を上回る計数教育を実践し勝ち組企業への転換ノウハウを公開！ 

講師：一般社団法人全国教授会連合会（実務士業者集団）  

     理事長菊地長月（中建連認定職業訓練受託講師） 

 

平成 30年度中建連第 21回ジョイントセッション 

第 1部 「顧客を自動的に培養する営業戦略」 

HP の役割と、営業マンの役割を知り、見込の薄い客を「自動 

的に」育成して HOT客にする話題のマーケティングオートメー 

ションで、飛躍的に住宅受注を伸ばす営業ノウハウを公開！ 

講師：株式会社向上計画総合研究所 代表取締役 友村太郎 

第 4部 「住宅品質向上が顧客を呼ぶ！その取り組みとは」 

住宅業界全体の課題となる民法大改正により消費者保護が 

進む現代。年間 15000棟の現場と向き合っている JAQUAが 

施工品質の観点からその対策を公開します。 
 

講師：一般社団法人日本第三者住宅品質検査技術者認定機構

（JAQUA）代表理事 平松一広 （中建連認定職業訓練受託講師）  

第 2部 「感動される商品戦略と家づくり！」 

プロが選ぶ住宅に選定！BC日本 1位を実現した夢ハウスの 

受注に繋がるイベント型販売促進方法、顧客を離さない 

ブリッチ営業、広告宣伝手法等、夢ハウスが作り上げた 

「顧客を感動させる」営業のノウハウを公開！ 

講師：株式会社夢ハウス 取締役社長 片桐教夫 

■開催日程等 

【セミナー開催会場】 

「日建学院各校（大阪、横浜、名古屋本校）」 

【セミナー時間】 

「各会場共通 午前 10時開場、10：30～17：00 」 

 

■各会場日程  

【本セミナーは、全国 5会場で開催します。お近くの会場にご出席ください。】 

第 1回 仙台会場  好評終了   第 2回 東京会場  好評終了 

【第 3回】 大阪会場 31年 1月 24日 【第 4回】 横浜会場 31年 2月 14日 

【第 5回】 名古屋会場 31年 3月 14日    

 

中建連 HP からもこの参加申込書をダウンロードできますのでご利用下さい。 

http://www.fecom.or.jp 

 

人手不足を受注停滞の言い訳にしていませんか？受注の停滞は、現代の顧客に適した営業方法を知らないことが原因です！ 

このセミナーでは、ホームページの役割と顧客の培養ノウハウ、顧客が顧客を呼ぶブリッチ営業ノウハウ、人材を人財に変える教育

手法、そして、住宅品質の向上が顧客を生むノウハウ等、今すぐ取り組めるノウハウを知ることができます！ 

■セミナーカリキュラム 

 

 

協賛 

 

 

主宰 

 

 


